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PROPOSIT ION COMMERCIALE

Exemple fictif - Diagnostic d’organisation
Méridien Conseil · Conseil en organisation

EXEMPLE FICTIF - Prix illustratifs, validation du prestataire simulée. Aucun accord client.

contact@meridien-conseil.example · Nantes

Révision

1

Approuvée le

3 octobre 2026

Exportée le

3 octobre 2026

Contexte

Exemple fictif : vous souhaitez comprendre les blocages dans le traitement des demandes. Le budget, les données 

accessibles et les dates restent à préciser.

Objectifs

Décrire les points de friction et proposer des priorités de travail. La mission porte sur le diagnostic, pas sur leur mise en 

œuvre.

Approche

Trois entretiens nourrissent une analyse, puis une restitution écrite et une réunion permettent de discuter les constats.

Périmètre approuvé

PRESTATION QUANTITÉ PRIX UNITAIRE HT TOTAL HT

Diagnostic

Jour · Ponctuel

3 700,00 € 2 100,00 €

Restitution

Forfait · Ponctuel

1 600,00 € 600,00 €

Diagnostic

Préparation, trois entretiens et analyse des éléments fournis.

Restitution

Synthèse écrite, priorités proposées et une réunion de restitution.

Ponctuel HT 2 700,00 €
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Total prévu HT 2 700,00 €

Exclusions

Mise en œuvre, achat d’outils et accompagnement récurrent exclus. Aucun résultat de productivité garanti.

Dépendances

Disponibilité des trois interlocuteurs et accès aux données que l’entreprise autorise à consulter.

Méthode

Recueillir les constats, confronter les points de vue et restituer les priorités avec leurs limites.

Hypothèses

Trois entretiens suffisent au diagnostic retenu. La qualité des constats dépend des éléments disponibles.

Calendrier

Dates à convenir après confirmation des participants et des données disponibles.

Conditions

Prix fictifs pour illustrer le chiffrage, sans valeur de tarif conseillé. Modalités de paiement à définir avec le client.

Étapes suivantes

Confirmer les participants, les données consultables, le calendrier et les modalités de paiement avant démarrage.
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