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PROPOSIT ION COMMERCIALE

Un site à la hauteur de votre studio
EXEMPLE FICTIF · Pour Maison Alba, client fictif · Aucun accord client

3 octobre 2026

Studio Brume
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PROPOSIT ION COMMERCIALE

Exemple fictif - Site vitrine de trois pages
Studio Brume · Création de sites web

EXEMPLE FICTIF - Prix illustratifs, validation du prestataire simulée. Aucun accord client.

bonjour@studio-brume.example · Lyon

Révision

1

Approuvée le

3 octobre 2026

Exportée le

3 octobre 2026

Contexte

Exemple fictif : vous souhaitez présenter votre studio et vos prestations sur trois pages. Votre budget et votre date de mise 

en ligne restent inconnus.

Objectifs

Rendre les prestations consultables et permettre une demande de contact, sans garantir de nombre de prospects.

Approche

Le cadrage fixe la structure et les contenus. Le design et l’intégration donnent ensuite forme aux pages et au formulaire.

Périmètre approuvé

PRESTATION QUANTITÉ PRIX UNITAIRE HT TOTAL HT

Cadrage et arborescence

Forfait · Ponctuel

1 900,00 € 900,00 €

Design et intégration

Forfait · Ponctuel

1 2 400,00 € 2 400,00 €

Cadrage et arborescence

Structure des trois pages et liste des contenus attendus.

Design et intégration

Trois pages adaptées au mobile, un formulaire et un retour consolidé sur les éléments convenus.
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Ponctuel HT 3 300,00 €

Total prévu HT 3 300,00 €

Exclusions

Rédaction, traduction et maintenance après livraison exclues. Hébergement hors forfait, à préciser.

Dépendances

Textes et visuels fournis par le client. Accès techniques et destinataire du formulaire à confirmer.

Méthode

Valider la structure, relire les maquettes, puis vérifier les trois pages sur ordinateur et mobile et tester la réception du 

formulaire.

Hypothèses

Un retour consolidé du client sur les trois pages. Toute demande supplémentaire fera l’objet d’un nouveau cadrage.

Calendrier

Date à convenir après confirmation des contenus et des accès. Aucune date ferme dans cet exemple.

Conditions

Prix fictifs pour illustrer le chiffrage, sans valeur de tarif conseillé. Modalités de paiement à définir avec le client.

Étapes suivantes

Confirmer les accès, le destinataire du formulaire et l’hébergement. Convenir du calendrier et des modalités de paiement 

avant démarrage.
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